The road to success is always under construction.

You are the architect. Be courageous, patient and
constantly evolve. Believe in yourself.
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Willkommen zu Deinem persénlichen
Kindle Direct Publishing Workbook!

Ich bin Daniel Gaiswinkler, und ich freue
mich riesig, Dir meine langjahrige Erfahrung
im Bereich Print-on-Demand zur Verfligung
zu stellen.

Bevor wir uns in die aufregende Welt des
Geldverdienens mit KDP stiirzen, mochte
ich Dir ein ganz besonderes Geschenk
machen. Als Dankeschon fiir Dein Interesse
an meinem Workbook kannst Du Dir unter:
https://success-on-demand.com/geschenk
ein tolles Geschenk abholen, welches dir
nicht nur beim deinem KDP Business helfen wird, sondern dir auch zusatzliche Tipps zum
Print-on-Demand Kosmos liefert und die Quick Tipps in digitaler Form zur Verfligung stellt.
Aber ich will nicht zu viel verraten, es erwartet Dich auf jeden Fall jede Menge Mehrwert.

Woas Du in diesem Workbook findest

In diesem Workbook findest Du niitzliche Quick Tipps, Tabellen, Links und viele Ressourcen, die
Dich beim Vorhaben Deines Geschaftsaufbaus unterstiitzen werden. Hole Dir zusatzlich unbedingt
unser Geschenk ab. Hier bekommst Du das Workbook quasi nochmal in digitaler Form mit ein paar
schonen Goodies.

Unser Workbook soll Dich darin unterstltzen, Prozesse und gute Gewohnheiten aufzubauen. Denn
mit der Hilfe von guten Gewohnheiten kommst Du einfacher zum Erfolg.

Du findest hilfreiche Trackingtools um deinen Erfolg messbar zu machen. Da zahlen keine faulen
Ausreden mehr. Du siehst, was Du fiir Deine Ziele gemacht hast.

Und wie bei allem im Leben wirst Du sicherlich Fehler machen und auch Misserfolge erleben. Das
ist vollig normal und sogar positiv.

Leider sind wir durch das Schulsystem oft darauf getrimmt, Fehler zu vermeiden. Meiner Meinung
nach, solltest Du jeden Misserfolg als einen weiteren Schritt zum Erfolg feiern. Denn genau das ist
es, was ich die letzten Jahre auf dem Weg zum Erfolg gelernt habe.

Das Leben mochte dein Lehrer sein. Ich habe hunderte Fehler gemacht, hatte jahrelang Misserfolg
und vieles ausprobiert, was einfach nicht funktioniert hat. Im Gegenzug habe ich allerdings auch
schon {iber 100.000 Produkte (circa 80.000 Klamotten und knapp 20.000 Biicher) verkaufen
konnen.



Kennst Du Michael Jordan? Von ihm stammt folgende Aussage:

,Ich habe in meiner Karriere mehr als 9.000 Schiisse verfehlt. Ich habe fast 300 Spiele verloren.
Sechsundzwanzig Mal wurde mir zugetraut, den entscheidenden Schuss zu machen, und ich habe
daneben geschossen. Ich bin in meinem Leben immer und immer wieder gescheitert und deshalb
bin ich erfolgreich.”

Ich wiinsche Dir viel Freude beim Durcharbeiten und Umsetzen der wertvollen Inhalte, die Du in
diesem Workbook finden wirst. Moge es Dir eine wertvolle Unterstiitzung sein, um mit KDP
erfolgreich Geld zu verdienen und Deine Ziele zu verwirklichen.

Dein Daniel

Daniel, wie bist Du vom Postbhoten zum erfolgreichen
E-Commerce Unternehmer geworden?

Das ist tatsachlich eine echt lange Story und aufgrund des Buchformates und deiner wertvollen
Zeit mochte ich Dir hier nur die lehrreichsten und motivierenden Eckpunkte nennen. Wenn Du eine
etwas ausflhrlichere Story lesen und sehen mochtest, dann schau einfach auf meinem Blog
(https://danielgaiswinkler.com) vorbei.

Als Nachziigler in einer Familie mit 5 Kindern habe ich relativ frih gelernt, mir Dinge von alteren
Menschen anzueignen. Und genau dieser Punkt sollte mich spater zum Erfolg fuhren. Zuerst kam
jedoch alles ganz anders.

Ich habe den mittleren Bildungsweg eingeschlagen, typischer 3er Durchschnitt weil mir Schule sehr
wenig Spal machte und ich arge Probleme beim Lernen und der Konzentration hatte.

Nach dem Schulabschluss habe ich mich bei verschiedenen Firmen beworben, unter anderem als
Posthote, weil man da laut Aussage meines guten Freundes ,nichts arbeiten musse”. Das klang
naturlich sehr verlockend, zumal fast jeder junge Mensch immer und immer wieder folgende
Aussagen von dlteren Menschen eingeimpft bekommt:

Du musst irgendetwas arbeiten, damit Du nicht auf der Strale hangst!
Nach der Arbeit kannst Du im Rentenalter dein Leben genieBen!

Ich mache den Job nur wegen des Geldes!

Heute kann ich nicht, ich ,muss” arbeiten!

Wenn ich einmal im Lotto gewinne, dann mache ich XYZ!

Irgendetwas in meinem Inneren sagte mir, dass das totaler Bullshit ist. Ich will jetzt mein Leben
leben und mir etwas fuir mich aufbauen und nicht 40 Jahre fur die Traume eines anderen buckeln.
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Verstehe mich nicht falsch, es ist schon gut seinem Herzen nachzugehen, wenn man einen Job
liebend gerne machen machte. Doch viele Menschen wachen erst nach 40 Jahren auf, manche,
vielleicht sogar erst im Sterbebett, um dann zu sagen: ,Hatte ich doch mal lieber meine Traume
verfolgt!”.

Es war auch nicht so, dass mir der Job als Postbote anfangs keinen Spal gemacht hatte. Einerseits
genoss ich das Gefihl von Freiheit, auf Zustellung keinen nervigen Chef an meiner Seite zu haben.
Andererseits wurden die Arbeitszeiten immer langer und das Gehalt wuchs linear dazu leider nicht
mit.

Dank meiner Arbeitskollegen wurde mir recht schnell klar, dass ich diesen Job keine 40 Jahre lang
machen mochte. Erstens verdiente ich daftr zu wenig Geld und zweitens hatte ich das Gefiihl, mit
7 der Zeit zu verbloden und drittes konnte ich mir ihre standigen Beschwerden, wie miserabel alles
sei, nicht mehr anhoren, ohne dass sie etwas an ihrer Situation dnderten. Daher fasste ich den
Entschluss, parallel zu meiner Arbeit etwas Eigenes aufzubauen, und begann, verschiedene
Optionen auszuprabieren.

Anfang der 2000er kam ich durch einen Freund nebenbei zu einem Versicherungsunternehmen.
Dort lernte ich meinen damaligen Geschaftsstellenleiter kennen. Er war Mitte 20 Jahre und
verdiente bei der Versicherung tber 5000 Euro im Monat. Er hatte dieses gewisse etwas, ein
Erfolgsmindset und das wollte ich auch.

In seinem Regal standen jede Menge sehr spannender Biicher mit Titeln wie "Das Prinzip gewinnen'
oder "Denke nach und werde reich”.

Jeder dieser Titel loste eine Faszination in mir aus, da ich noch nie in Berlihrung mit Blichern Uber
Personlichkeitsentwicklung und Finanzen gekommen war, geschweige denn, (iberhaupt davon
wusste, dass es solche Biicher gab.

,Das Prinzip gewinnen® von Arthur L. Williams faszinierte mich ganz besonders. Die Kernaussage
fiir mich war, dass Du finanzielle Freiheit erreichen kannst, unabhangig von deiner Herkunft. Auf
das zweite Buch werde ich im Verlauf meiner Geschichte noch einmal zurtick kommen.

Ich weill nicht, wann ich zuletzt ein Buch gelesen hatte, aber dieses machte mir Hoffnung. Ich als
Posthote konnte es schaffen, wirklich groRes Geld zu verdienen, mir meine Traume zu erfiillen und
endlich das machen zu konnen, worauf ich wirklich Bock hatte.

So fing ich an, etwas groler zu trdumen und seitdem hat mich das Thema nicht wieder losgelassen.

Statt der typischen Erfolgsstory kam es jedoch ganz anders

Falls Du jetzt denkst, dass hier eine tolle Erfolgsstory beginnt, liegst Du falsch. Meine nebenberufliche
Karriere bei der Versicherung scheiterte durch meine damalige Drogensucht gnadenlos.
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Fast 6 Jahre kostete mich diese Reise und das Ergebnis waren Schulden und voriibergehende
negative korperliche und geistige Einschrankungen.

Nur durch ein Wunder Gottes konnte ich diesen Abschnitt meines Lebens berleben, um 2006 den
Absprung zu schaffen und ohne Drogen leben zu konnen. Glaube mir, ich war innerlich richtig im
Arsch, wenn ich das so schreiben darf ...

2007 oder 2008 fiel mir dann ein Horbuch von Dr. Oliver Pott in die Hande. Es ging darum, die erste
Million im Internet zu verdienen. Das Internet hatte mich ohnehin fasziniert und ich hatte mir schon
autodidaktisch beigebracht, eine Homepage zu gestalten und online zu bringen. Somit war ich
wieder am Start flr grolRe Traume und Ziele.

2007 war ich mit einer christlichen Gruppe in Mexiko und den USA auf Missionseinsatz, wo wir sehr
arme Familien und Kindern mit Kleidung und Essen versorgten und von der Liebe Gottes und Jesus
erzahlten. Inspiriert durch die coolen amerikanischen christlichen T-Shirts kam ich mit der Idee,
christliche T-Shirts Uber das Internet in Deutschland zu verkaufen, nach Hause zurtick,

Was mir zu dieser unternehmerischen |dee noch fehlte, waren Maschinen, Lagerraum und Kapital.
Davon hatte ich keine Ahnung und suchte verzweifelt nach einer einfachen Losung.

Einer Losung, die wenig Risiko barg und trotzdem funktionierte. Eine Losung, die mir lag, bei welcher
ich Computer, Pixel und meine Leidenschaft etwas Neues zu lernen weiter entwickeln konnte. So
gelangte ich zum Print-on-Demand Verfahren und zu Spreadshirt.

Warum Spreadshirt? Ich wollte und konnte finanziell keinen Lagerraum mieten und Spreadshirt war
damals ein Pionier im Bereich Print-on-Demand im Internet.

Sie boten eben genau diese Dienstleistung an. Ich sollte die Auftrage besorgen und Spreadshirt
kiimmerte sich um den Rest. Das war genau die Art von Dienstleistung, die mir fehlte.

Nach etwas Einarbeitungszeit hatte ich alles aufgesetzt und eingerichtet. Plotzlich machte es
,Katsching” und ich verdiente meine ersten digitalen Euros, ohne auch nur ein Produkt hergestellt
und verschickt zu haben. Das war ein unfasshares Gefiihl fiir mich und zugleich mein Ansporn, mehr
davon aufzubauen.

Und dann kam der finale Mosaikstein fiir meine Selbststéndigkeit

Ich bastelte mir mit meinen selbst erlangten Fahigkeiten eine Webseite mit einem integrierten
Online-Shop von Spreadshirt und optimierte so lange, bis ich bei Google gefunden wurde und
die ersten Bestellungen kamen. Leider haperte es damals an meinem Wissen und so kam ich
tber ein Einkommen von im Schnitt 60-100 Euro nicht hinaus.

Um weitere Einkommensquellen aufzubauen, probierte ich nebenbei tiber die Jahre auch viele neue
Dinge aus.



Neben Network Marketing mit Nahrungserganzungen und Investments, versuchte ich mich im
Affiliate Marketing, YouTube und baute auch einen Blog gemeinsam mit einem Freund auf. Doch
nichts brachte den durchschlagenden Erfolg und der Traum von finanzieller Freiheit und
Selbststandigkeit ruckte immer weiter in die Ferne.

Da erinnerte ich mich wieder an ein bestimmtes Buch, welches mein Geschaftsstellenleiter bei der
Versicherung im Regal stehen hatte. ,Denke nach und werde reich” von Napoleon Hill.

Neben all den niitzlichen Erfolgsgesetzen lernte ich durch dieses Buch zum zweiten Mal, dass es
essentiell war, sich einen Mentor zu suchen. Genau das hatte ich als Kind ja immer gemacht. Ich
habe immer neue Dinge zuerst von meinen &lteren Briidern gelernt.

Leider hatte ich das Uber all die Jahre wieder verlernt. Im Profisport ist das normaler Alltag. Suche
dir jemanden, der da ist, wo Du hin willst. Jemanden, der dir Tools und das Wissen an die Hand gibt,
um endlich durchzustarten. Jemanden, der Dich mativiert und der dir Zugang zu Gleichgesinnten
ermaoglicht, die alle das gleiche Ziel haben erfolgreich werden zu wollen.

Und dann ging alles plotzlich ziemlich schnell. Wie durch Zufall kam eine E-Mail fiir einen Videokurs
von einem indischen Marketing Kollegen, der 10.000 Dollar im Monat mit T-Shirts umsetzte und
Menschen diese Strategie zeigte. Sofort kam wieder der Traum hoch und ich erinnerte mich an
meine Anfange mit Spreadshirt.

Das musste Bestimmung sein, plotzlich ergab alles wieder einen Sinn flir mich. Ich sollte mit den
Dingen erfolgreich werden, mit denen ich ganz am Anfang auch gestartet war - Print-on-Demand!
Genau hier sah ich meine Chance und ergriff sie beim Schopf.

So kam eins zum anderen. Ich lernte meinen damaligen Mentor aus den USA kennen, kam in seine
Mastermind Gruppe und konnte dann 2015 in die Selbststandigkeit gehen.

Was aus dieser langen Reise alles entstanden ist

Kaum zu glauben wie die Zeit vergeht. Marz 2015 war der Startschuss fir meine Selbststandigkeit,
mit der ich heute tiber 100.000 Produkte mit dem Print-on-Demand Verfahren verkaufen konnte. Und
wenn ich als Ex-Postbote das schaffen kann, dann schaffst Du das locker auch und noch viel mehr.

Ich habe unzahlige Print-on-Demand Plattformen, Seiten und Marktplatze ausprobiert, bin richtig
tief ins Thema No und Low Content Blicher iiber Amazon KDP und Merch-on-Demand abgetaucht,
habe meinen eigenen Shop aufgebaut, Facebook Marketing gelernt, Google Ads und natirlich auch
Amazon Ads bis zur Perfektion gebracht.

Mittlerweile habe ich iber 2000 Menschen diesen Weq gezeigt, viele davon konnen komplett von
ihren Einnahmen leben, viele nutzen es einfach als Nebeneinkommen und manch einer hat sogar
eine Werbeagentur mit diesem Wissen eroffnet.



Mittlerweile habe ich iber 2000 Menschen diesen Weg gezeigt, viele davon konnen komplett von
ihren Einnahmen leben, viele nutzen es einfach als Nebeneinkommen und manch einer hat sogar
eine Werbeagentur mit diesem Wissen eroffnet.

Einige Menschen aus dieser Community sind gute Freunde geworden und mit zwei dieser Menschen
habe ich dieses Workbook hier gestaltet und umgesetzt, damit auch Du in Zukunft besser (iber
Kindle Direct Publishing verkaufen kannst.

Nicole und Stefie, die
mitverantwortlich ~ fur
den Inhalt dieses Work-
books sind, haben sich
nebenbei durch meine
Unterstitzung ihr Ge-
schaft mit Kindle Direct
Publishing erfolgreich
aufgebaut.

Denn auch wie Du habe ich einmal ganz vorne bangefangen. Dieses Workbook soll Dir helfen, Deine
ersten Schritte im Print-on-Demand Business mit Amazon zu gehen. Wenn Du auch den Turbo fir
deine Selbststandigkeit ziinden mochtest, dann nutze unsere Personal Coaching Angebote unter
https://success-on-demand.com/coachingangebote.



Plane dein Jahr

Januar Februar Marz April Mai Juni
1 1 1 1 1 1
2 2 2 2 2 2
3 3 3 3 3 3
4 4 4 4 4 4
5 5 5 5 5 5
6 6 6 6 b 6
7 7 7 7 7 7
8 8 8 8 8 8
9 9 9 9 9 9
10 10 10 10 10 10
11 11 11 11 " 1
12 12 12 12 12 12
13 13 13 13 13 13
14 14 14 14 14 14
15 15 15 15 15 15
16 16 16 16 16 16
17 17 17 17 17 17
18 18 18 18 18 18
19 19 19 19 19 19
20 20 20 20 20 20
21 21 21 21 21 21
22 22 22 22 22 22
23 23 23 23 23 23
24 24 24 24 24 24
25 25 25 25 25 25
26 26 26 26 26 26
27 27 27 27 27 27
28 28 28 28 28 28
29 29 29 29 29
30 30 30 30 30
31 31 31
Jahr Neujahr Valentinstag Friihlingsanfang Ostern Muttertag Vatertag
2023  01.01. 14.02. 20.03. 09.04. 14.05. 18.05.
2024  01.01. 14.02. 20.03. 31.03. 12.05. 09.05.
2025  01.01. 14.02. 20.03. 20.04. 11.05. 29.05.
2026  01.01. 14.02. 20.03. 05.04. 10.05. 14.05.

Alle Angaben ohne Gewahr.




Tipp: - Research und Designs erstellen: 8 Wochen vor Event
- Upload und Marketing: 6 Wochen vor Event

Juli August September Oktober November  Dezember

1 1 1 1 1 1

2 2 2 2 2 2

3 3 3 3 3 3

4 4 4 4 4 4

5 5 5 5 5 5

b 6 6 6 6 6

7 7 7 7 7 7

8 8 8 8 8 8

9 9 9 9 9 9

10 10 10 10 10 10

1 11 1 [} 1 1)

12 12 12 12 12 12

13 13 13 13 13 13

14 14 14 14 14 14

15 15 15 15 15 15

16 16 16 16 16 16

17 17 17 17 17 17

18 18 18 18 18 18

19 19 19 19 19 19

20 20 20 20 20 20

21 21 21 21 21 21

22 22 22 22 22 22

23 23 23 23 23 23

24 24 24 24 24 24

25 25 25 25 25 25

26 26 26 26 26 26

27 27 27 27 27 27

28 28 28 28 28 28

29 29 29 29 29 29

30 30 30 30 30 30

31 31 31 31

Sommeranfang Halloween Herbstanfang Karneval Nikolaus Weihnachten
21.06. 31.10. 23.009. 11.11. 06.12. 2412.
20.06. 31.10. 22.009. 11.11. 06.12. 24.12.
21.06. 31.10. 22.09. 11.11. 06.12. 24.12.

21.06. 31.10. 23.09. 11.11. 06.12. 24.12.
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